
2020年1月7日 

東京海上日動火災保険株式会社 

 

国内Ｍ＆Ａ保険（表明保証保険）の販売開始 

 

東京海上日動火災保険株式会社（取締役社長広瀬伸一、以下「当社」）は、2020年１月より、国内企業同

士のＭ＆Ａを対象とした、売主の表明保証違反による買主の損害を補償する保険（以下「国内Ｍ＆Ａ保

険」）の販売を開始します。国内Ｍ＆Ａ保険の販売を通じて、企業の戦略的成長や事業承継問題の解決を

促すＭ＆Ａ取引に対するソリューションを提供することで、当社は今後も、国内経済活性化や地方創生な

どを支援してまいります。 

 

１．背景 

当社は、2016年以降、国内企業による海外企業の買収案件を対象とするＭ＆Ａ保険（以下、「海外Ｍ＆Ａ

保険」）の引受けを行ってまいりました。近年、中小企業を中心とした事業承継や大企業によるベンチャ

ー企業の買収などを背景に、国内企業同士のＭ＆Ａは今後もますます増加していくことが予想されます。

このような社会情勢の中、売主・買主双方の国内企業が安心してＭ＆Ａ取引をできる環境づくりを支援す

るため、当社は、国内企業による国内企業の買収案件を対象とする国内Ｍ＆Ａ保険を開発いたしました。 

 

２．表明保証とＭ＆Ａ保険の関係 

株式譲渡、事業譲渡等のＭ＆Ａ取引においては、その契約書に表明保証に関する条項が設けられ、売主が

買主に対して買収対象会社についての財務や法務等に関する開示事項に虚偽がないことを表明し、保証す

ることが一般的です。売主は、この表明保証に違反した場合には、買主が被る損害に対して金銭的な補償

を行う義務を負います。表明保証は、買主と売主の交渉によりその内容が決定されますが、買主は広範囲

な保証を希望する一方で、売主は限定的な保証を希望する傾向があることから、買主と売主の両者が満足

する合意を得ることが難しいと言われています。 

この問題を解決する手段としてＭ＆Ａ保険をご活用いただくことが可能です。Ｍ＆Ａ保険は、売主の表明

保証違反が生じたことによって、買主が被る損害に対して保険金をお支払いする商品です。表明保証違反

による損害をＭ＆Ａ保険に転嫁することにより、売主にとっては信用力の補完や当該案件からの早期のク

リーンエグジット、買主にとっては買収提案の優位性向上や売主との良好な関係維持にお役立ていただけ

ます。 

 

３．国内Ｍ＆Ａ保険の特長 

これまでのＭ＆Ａ保険は、英語による引受審査が一般的であり、株式譲渡契約やデューデリジェンス資料

などの取引関連書類が日本語である国内企業同士のＭ＆Ａや一定の規模に満たないＭ＆Ａについては、コ

スト面などの理由からお引受けが難しいという課題がありました。この課題を解決するために、当社はこの

度、以下の点を特長とした業界初の国内Ｍ＆Ａ保険を開発いたしました。 

（１）日本語によるスピーディな審査 

当社の国内Ｍ＆Ａ保険は、関連書類がすべて日本語であることを前提とし、国内企業同士のＭ＆Ａに特化

した内容であり、引受審査も保険証券の発行も日本語で行うため、翻訳などに要する時間とコストを削減

できます。（引受審査や証券発行を日本語で対応する、業界初のＭ＆Ａ保険となります。） 



（２）お見積もり費用は、原則、無料 

日本・海外問わず、Ｍ＆Ａ保険では、保険会社がお見積もりを行う場合、保険料とは別途、お客様にお見

積り費用をご負担いただくことが一般的です。当社の国内Ｍ＆Ａ保険では、原則、見積もり時のお客様負

担は発生しません。このため、お客様のご検討に要するコストが節減でき、一層ご利用しやすいものとな

っています。 

 

今後も、当社は新たなリスクからお客様をお守りするべく最適な商品・サービスの開発・提供を進めてま

いります。 

 

以上 


